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本材料由中国太平洋保险（集团）股份有限公司（“本公司”）仅作参考之用，并不构成以下

情况或作为其中一部分，且亦不应被解释为情况如此，即：在任何司法管辖区内提呈或邀请出

售或发售本公司或任何控股公司或其任何子公司的证券，或招揽作出购买或认购上述证券的要

约或邀请。本材料的内容或其派发的事实概不作为订立任何合同或作出任何承诺的依据，或就

此而加以依赖。 

本材料中载列的资料未经独立核实。对于本材料所载资料或意见是否公平、准确、完整或正确

无误，并未明示或默示作出任何陈述或保证，且亦不应对之加以依赖。本材料所载的资料和意

见是提供截至路演推介日期为止，并且可对本材料作出任何更改，无须另行通知；对于在路演

推介日期后可能发生的任何变化，日后不会对本材料进行更新或以其他方式加以修订，以反映

上述变化的任何最新发展。本公司及其关联公司或任何董事、高级管理人员、雇员、顾问或代

表，对于因本材料所载或呈列的任何资料而产生的或因其他原因产生与本材料有关的任何损失，

概不承担疏忽或其他方面的责任。 

本材料载有多项陈述，反映本公司目前就截至其中所示个别日期为止对未来前景之看法及预期。

这些前瞻性陈述是依据多项关于本公司营运的假设以及在本公司控制范围以外的因素作出的，

可能受庞大风险和不明确情况的影响，因此，实际结果或会与这些前瞻性陈述所述者有重大差

异，你不应过分依赖前瞻性陈述的内容。对于在该等日期后出现的新资料、事件或情况，本公

司无义务更新或以其他方式修订这些前瞻性陈述。 

前瞻性声明 
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上半年经营业绩概览 

注：  (1)截至2017年6月30日数据 

         (2)去年同期数据已重述 

         (3)产险业务包括太保产险、安信农险及太保香港   

         (4)以中国会计准则数据填列 

         (5)归属于母公司股东的数据 

（单位：人民币百万元） 

指标   2017年1-6月   变化(%) 

  价值增长 

集团内含价值(1) 271,454 10.4 

寿险上半年新业务价值(2) 19,746 59.0 

产险业务综合成本率(3) 98.7% (0.6pt) 

集团管理资产(1) 1,339,219 8.4 

    第三方管理资产(1) 307,910 4.9 

  财务结果 

营业收入(4) 177,556 22.7 

    保险业务收入 163,785 24.5 

        太保寿险 110,551 34.4 

        太保产险 52,485 6.6 

净利润(5) 6,509 6.0 

  偿付能力 

太保集团(1) 297% 3pt 

太保寿险(1) 257% - 

太保产险(1) 272% (24pt) 
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专注保险主业，全面履行企业社会责任 

牢牢把握保险企业特有的长期稳健风险管理和保障功能，实现企业利益与社会价值的共赢 

服务实体经济 

提供多样化的风险保障，重点支持高端制

造业、环保产业等战略新兴产业，为实体

经济保驾护航 

积极运用保险资金，支持实体经济发展，

投资领域涵盖高速公路、能源、隧道桥梁

等国家重点扶持的基础设施项目，以及旧

城改造、土地储备和公租房等项目 

上半年合计注册债权投资计划19个，注册

规模438亿元 

密切关注社会民生热点，对接社会管治创新

需求，提升服务效率，上半年寿险在各地签

约大病保险、基本医保经办、补充医保、长

期护理险等98个政保类健康保险项目，服务

人群超过7,000万 

参与社会管治创新 

支持民生与保障 

为寿险8,567万客户提供了客均16.4万元的

养老、意外、重疾等保障额度，客均保额比

2012年翻了2.8倍 
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以客户需求为导向，持续创新产品与服务供给  

“全方位”的人身保障 

“金佑人生” 

“爱无忧” 

“花样年华” 

“心安怡” 

“少儿超能宝” 

“安行宝” 

“银发安康” 

“保收入”的农险产品 

保障农民收入，提升农业生产积

极性：广西糖料蔗价格指数保险、

云南咖啡价格指数保险、山东鸡 

“有温度”的车险服务 

产险针对车险优质客户提

供“金钥匙”专属服务，

免费接车送修、修复送车， 

终身呵护、重疾保障 

专属防癌、轻症豁免 

女性双重身心保障 

覆盖自费医疗费用 

未成年人重疾保障 

综合性的高额意外保障 

老年人癌症保障 为客户带来更为省心便利的体验 

蛋价格指数保险、宁波茶叶低温气象指数保险 
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不忘初心，固守本源 

公司将保持战略定力，继续专注保险主业，做精保险专业，追求可持续的价

值增长，做一家负责任的保险公司，努力成为行业健康稳定发展的引领者 

展望未来 

深化改革，转型升级 

在前期转型成效的基础上，新一届董事会将围绕客户需求，持续聚焦发展中

的关键问题，规划启动“转型2.0”，围绕“人才”、“数字”、“协同”、

“管控”、“布局”这五大关键词，着力于关键领域内的能力提升 
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业绩分析 
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6.0% 4.8% 

22.9% 
38.2% 

55.9% 59.0% 

新业务价值 新业务价值增速 
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8 

寿险业务(1/5)    
半年保费突破千亿，价值增长再创新高 

新业务价值率 

注：新业务价值率=新业务价值/新业务首年年化保费；新业务价值及新业务价值率的去年同期数据已重述。 

代理人渠道新保 代理人渠道续期 其他 



注： 长期保障型业务包括终身寿险、定期寿险、长期健康险及长期意外险等产品。 

长期保障型 新业务首年年化保费
 

单位：人民币百万元 单位：人民币百万元 

剩余边际余额 

11,865  

20,621 

2016年1-6月 2017年1-6月 

172,600 

215,749 

2016年12月31日 2017年6月30日 
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寿险业务(2/5)    
回归保障本源，长期保障型业务快速增长 



4,580  4,631  
4,860  

5,505  

6,092  

2013年 2014年 2015年 2016年 2017年1-6月 

5.44  5.82  
6.93  
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8.95  

2013年 2014年 2015年 2016年 2017年1-6月 

1.48  
1.59  

1.66  
1.75  

1.81  

2013年 2014年 2015年 2016年 2017年1-6月 

6,600  
7,036  7,198  

7,873  

8,567  

2013年 2014年 2015年 2016年 2017年1-6月 

寿险客户数量 

单位：万人 

长险客均件数 

单位：件 

客均重疾保额 

单位：人民币万元 

长期险客均保费 

单位：人民币元 
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寿险业务(3/5)    
精准销售掌握主动，客户经营成效持续显现 



 2,998  
 3,582  

 4,405   3,607  

2016年1-6月 2017年1-6月 

7,403 
7,189 

58.2  

87.0  

2016年1-6月 2017年1-6月 
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长期保障
型产品 

月均营销员数量 

单位：万人 

营销员人均产能 

其他 

单位：人民币元 

寿险业务(4/5)    
营销员人力快速增长，长期保障型产品人均产能提升 



90.6  
90.9  
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3.1  
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0.8  

单位：百分比 单位：百分比 
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1-6月 
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1-6月 
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13个月保单继续率 退保率 

寿险业务(5/5)    
转型以来，业务品质不断改善 

2014年 

1-6月 
2015 

年1-6月 

2016年 

1-6月 

2017年 

1-6月 

注：  (1)退保率=当期退保金/(寿险责任准备金期初余额＋长期健康险责任准备金期初余额＋长期险保费收入) 

         (2)13个月保单继续率是发单后13个月继续有效的寿险保单保费与当期生效的寿险保单保费的比例 



37,655  
39,843  

11,569  

12,642  

2016年1-6月 2017年1-6月 

非车险 车险 

52,485 

产险业务(1/3)    
综合成本率持续优化 

产险业务收入 

单位：人民币百万元 单位：百分比 

综合成本率 

注： 本页中的产险业务仅指太保产险 
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 64.9   61.2   60.9  

 34.6   38.2   37.8  

2015年1-6月 2016年1-6月 2017年1-6月 

综合费用率 综合赔付率 

99.4 99.5 98.7 
49,224 



 60.7   61.1  

 37.5   37.5  

2016年1-6月 2017年1-6月 

综合费用率 综合赔付率 

98.2 98.6 

产险业务(2/3)    
车险保持承保盈利，优质客户数量持续增长    

车险综合成本率 

单位：百分比 单位：万人 

车险优质客户 

注： 本页中的产险业务仅指太保产险 
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低出险率
客户 

2016年 2017年1-6月 

女性客户 

258 

2016年 2017年1-6月 

379 

362 

277 

258 

+19 

+17 



 63.5   60.1  

 42.1  
 39.2  

2016年1-6月 2017年1-6月 

综合费用率 综合赔付率 

105.6 
99.3 

非车险综合成本率 农险原保费收入 

产险业务(3/3) 
非车险实现承保盈利，农险业务快速发展       

注： 本页中的非车险业务综合成本率仅指太保产险；农险业务为原保费收入，不含分入保费。 
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单位：百分比 单位：人民币百万元 

 1,552  

 390  

2016年1-6月 2017年1-6月 

安信农险 太保产险 

884 

1,942 

+119.7% 



 627,328   666,799  
 761,886  

 854,458  
 941,760  

 1,031,309  

 52,096  
 82,249  

 149,400  

 233,474  

 293,612  

 307,910  

集团 
投资资产 

第三方 
管理资产 

集团 
管理资产 

单位：人民币百万元 

1,235,372 

1,087,932 

资产管理业务(1/2) 
集团管理资产规模稳步提升 
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1,339,219 

911,286 

749,048 

679,424 

2012年 

12月31日 
2013年 

12月31日 

2014年 

12月31日 

2015年 

12月31日 

2016年 

12月31日 

2017年 

6月30日 



集团投资资产组合 2017年6月30日(%) 变化(pt) 

固定收益类 80.5 (1.8) 

债券投资 48.4  (1.6)  

定期存款 9.1 (5.0) 

债权投资计划 8.2  1.7 

理财产品(1) 8.0 3.3 

优先股 3.1 (0.3) 

其他固定收益投资(2) 3.7 0.1 

权益投资类 14.9 2.6 

权益型基金 2.0 - 

债券型基金 2.1 - 

股票 4.3 1.0 

理财产品(1) 3.6 1.2 

优先股 0.4 (0.1) 

其他权益投资(3) 2.5  0.5  

投资性房地产 0.8 (0.1) 

现金及现金等价物及其他 3.8 (0.7) 

资产管理业务(2/2) 
投资收益率总体平稳 

注： 

(1)理财产品包括商业银行理财产品、信托公司集合资金信托计划、证券公司专项资产管理计划及银
行业金融机构信贷资产支持证券等。 

(2)其他固定收益投资包括存出资本保证金及保户质押贷款等。 

(3)其他权益投资包括非上市股权等。 

集团投资资产 

年化总投资收益率 

4.7% 4.7% 

+0.0pt 
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年化净投资收益率 

4.6% 
5.1% 

+0.5pt 

年化净值增长率 

3.9% 

4.5% 

+0.6pt 

2016年1-6月 2017年1-6月 

2016年1-6月 2017年1-6月 

2016年1-6月 2017年1-6月 
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